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二是冷链配送。发挥现有冷链配送优势，打造生鲜到家的品牌特点，同时，结合美食林现有
的便利店模式，更方便地将新鲜健康的食品传递到市民手中。三是借鉴O2O模式。即客户在网上
商店购买，可到附近门店自取，这一创举，为沃尔玛增加了一批网络顾客，为顾客节省了挑选及
排队结账的时间，这样顾客可以在下班时间到门店自取，非常方便。按照实体店就近配送的原则，
设置固定的配送点，降低配送成本，稳步开展线上沟通渠道，真正地增加网上忠实顾客，也维持
商超的基本盈利。连锁经营的企业在市场中是极其重要的一部分。遂宁城市连锁超市合作回本块

现在连锁经营模式在市场经济中非常火爆，我们平常到处可以看到连锁经营的奶茶店、便利
店等等，为什么这么多人选择连锁经营模式，一定是因为它有不可比拟的优势。那么连锁经营模
式的优势究竟是什么呢？一、连锁经营模式的优势有哪些１．有利于资源优化配置连锁经营的企
业采用的相同的名称、相同的配送、相同的价格、相同的核算等，这使得这些企业的经营管理更
加协调，各个企业可以实现资源共享，*可以减少费用的投入还能提升经营效率，在资源配置中起
到了积极的作用。遂宁城市连锁超市合作回本块成本控制能力连锁超市经营的商品主要是食品和
日用品。

连锁店可分为直营连锁（由公司总部直接投资和经营管理）和特许加盟连锁（通过特许经营
方式的组成的连锁体系）。后者是连锁经营的高级形式。连锁店的形式可以包括批发、零售等行
业，以至饮食及服务行业都可以连锁式策略经营。在中国其实早已存在“表面连锁”的实体，但
并未冠以“连锁”二字，在**开放前，众多的经营门店即已存在，只是分属****所管辖，且无竞
争，更无经营及利润上的压力，所以也就没有思考突破瓶颈的对策。事实上中国对连锁业的接触
与研究，可说是自1978年**开放、外商进入中国市场且欲抢占零售市场后，无论**官员、学者或
所谓的企业家才从“谈判”中学习，也因为这无数次的“谈判”经验，使学者开始研究什么叫连
锁业，更兴起学者、专家、官员等赶紧到香港、泰国、日本、美国等地区考察连锁店，而这一考
察热潮确保给中国的流通业一个**的新路，或许因为功力不足，造成相当多的连锁店只是招牌的
一致，根本谈不上统一进货、统一管理、统一标准规范等连锁店的精髓。

二、充分把握并利用信息流发展连锁经营决定了经营门店日趋分散的特性。面对散处各地的
连锁分店，总部必须使所有销售前台和后台支持机构实时地共享信息。总部管理机构必须对连锁
店实施“零距离”管理，实现对所有业务环节的实时监控，并对这些方面所涉信息予以实时记录
和深度分析。否则就谈不上形成连锁网络，整体大于简单局部之和的连锁经营优势也就无法体现
出来。体系一、批量商品经营体系。二、标准化分店组合体系。三、物流配送体系。塑造良好的
企业形象要求连锁超市对产品、服务等各方面进行检查。
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八大商规1、市场前景你所经营的业务及所在的行业市场是否有前景？是否足够大？如果企业
经营的产品或服务的市场不够大，前景黯淡，意味着连锁企业未来很难有所发展和作为。例如，
管理，相机，大多数人已经没有必要去冲洗相片了。2、盈利模式简单地说，盈利模式就是企业赚
钱的方法和策略的组合。对连锁企业来说，**基本的是单店盈利模式。单店盈利模式的好坏，在
一定程度上反映了连锁企业的盈利能力、竞争能力以及投资价值。但不少连锁企业在没有形成一
定连锁规模以前，其单店盈利能力可能并不是太强。但形成连锁规模后，与上下游的谈判能力企
业形象的强调是第二个差异点所在。遂宁城市连锁超市合作回本块

以廉价销售为经营方针。遂宁城市连锁超市合作回本块

2、特点(1)同一资本开设门店，这是直营连锁与特许连锁、自由连锁之间比较大的区别。(2)
直营连锁的**管理经营的高度集中统一，直营连锁的所有权、经营权、监督权完全集中在总
部。(3)统一的核算制度，各个门店的工资奖金由总部依据连锁企业制定的标准来决定。(二)特许
经营1、特许连锁又称合同连锁或特许加盟连锁(FanchiseChain简称FC)，是总部与加盟店之间依靠
契约结合起来的一种形式。有资料表明，国际上***的跨国公司，70%-80%的连锁店是通过特许经
营方式建立的。如国际上运用特许经营模式比较成功的超市l家乐福等。遂宁城市连锁超市合作回
本块

成都联合一百超市有限公司致力于食品、饮料，是一家服务型的公司。公司业务分为食品，
百货，加盟，便利店等，目前不断进行创新和服务改进，为客户提供良好的产品和服务。公司秉
持诚信为本的经营理念，在食品、饮料深耕多年，以技术为先导，以自主产品为重点，发挥人才
优势，打造食品、饮料良好品牌。在社会各界的鼎力支持下，持续创新，不断铸造高质量服务体
验，为客户成功提供坚实有力的支持。


